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Bent u getrouwd? Hebt u kinderen?

Ik ben getrouwd met Judith, heb een zoon, Kreijn,

van bijna twee en hoop in mei voor de tweede

keer trotse vader te worden.

Wat was uw eerste (bij)baantje?

Badmeester/toezichthouder bij een regionaal

zwembad.

Wat voor werk zou u willen doen als u dit bedrijf

niet had?

Commercieel directeur van een bedrijf actief in

een business-to-business omgeving.

Wat vindt u het mooiste van uw vak?

Het eigen baas zijn. Zelf de beslissingen nemen,

zelf de strategie bepalen en dan gààn!

Heeft u nevenfuncties of doet u vrijwilligerswerk?

Ik ben tevens actief voor de academie bestuurs-

kunde van de Saxion Hogescholen te Enschede 

en Deventer. Voorts bestuurslid van de buurt

vereniging van het prachtige buurtschap Haart

(bij Aalten).

Wat doet u het liefst in uw vrije tijd?

Met het gezin leuke dingen doen.

Wat is uw favoriete website?

Verkoopimpuls.nl.

Wat is voor u het mooiste moment van de

week?

Iedere dag heeft z’n eigen mooie momenten.

Wat zijn uw toekomstverwachtingen?

Het economische klimaat is en blijft voorlopig

gunstig. Daarnaast werk ik met veel tevreden

klanten. Al met al zie ik de toekomst met vertrou-

wen tegemoet.

Wat vindt u van het zakelijk klimaat in uw 

vestigingsplaats?

Het zakelijk klimaat is voor mij prima. Ik kan mij

vanuit een rustige omgeving laten inspireren en

daardoor goed concentreren op de opdrachten

van onze klanten. Daarnaast kan ik mij hier goed

focussen op de dingen waar het echt om gaat.

Wat zou u in Nederland veranderen als u één

dag minister-president zou zijn?

In één dag iets veranderen zou niet verstandig

zijn. Daarnaast is dit nou een functie die ik echt

niet ambieer. 

Voor welke ondernemer heeft u veel 

bewondering?

De heer Frank Dusseldorp, algemeen directeur

van de Dusseldorp Groep B.V. Voor mij een heel

bijzondere werkgever geweest en voor mijn 

oud-collega’s nog steeds.

Wat zijn uw ambities?

Mijn bedrijf op een onderscheidende manier 

verder goed op de kaart krijgen en houden en

genieten met het gezin.

Wat irriteert u het meest als ondernemer?

Kleine ‘neuzeldingen’.

Wat motiveert u het meest als ondernemer?

Het overtuigen van potentiële klanten te kiezen

voor onze dienstverlening en vervolgens ons 

kwaliteitsconcept te implementeren.

Wat is uw motto?

Blijf positief en probeer de zonnige kant te zien,

ook al is dat soms heel moeilijk.

Wat is uw favoriete automerk?

Donkervoort.

Wat is uw favoriete restaurant?

Geen voorkeur.

Wat is uw favoriete kledingzaak?

De Duif mannenmode uit Winterswijk.

Welk ander (vak)blad leest u?

Autoweek, Psychologie, Sales Power, Sales Online,

Management Team.

Aan wie of aan welk goed doel zou u een ton

willen schenken?

Het Koningin Wilhelmina Fonds (KWF).

Welke andere ondernemer in de regio kunt u

van harte aanbevelen?

Ik prijs mij gelukkig veel bijzondere ondernemers

persoonlijk te kennen. Ik doe te veel mensen

tekort door er maar één te noemen.

Wat is uw sterkste punt als ondernemer?

Enthousiasme.

Ewoud van der Leij is sinds medio vorig jaar eigenaar van Het Commerciële Huis. Hij voorziet zijn

klantenkring van een commerciële impuls. Dat doet Van der Leij door effectieve marktbewerking te

koppelen aan verkooptraining en –coaching. Daarnaast is hij gespecialiseerd in het geven van

mediatraining. Het sterkste punt van het bedrijf is het leveren van praktijkgericht maatwerk waarbij

succes en plezier centraal staan.
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